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Le polizze. L'ampliamento del raggio d'azione

Piu tutele e meno costi

con le «convenzioni»

Federica Micardi

Francesca Milano

mm Daunlatocisonoiprofessionisti,
dall'altro le assicurazioni. Trovare la
giusta polizza puo essere complicato,
ed e per questo che molti Ordini pro-
fessionali offrono ai propri iscritti
delle convenzioni che fanno rispar-
miare soldi e tempo.

Una delle societa di broker specia-
lizzata in questo tipo di polizze € la
Marsh: «Le polizze Rcprofessionali si
differenziano dalle altre polizze Rc -
spiega Antonio Fattore, association
practice leader di Marsh Spa - perché
adottanolastrutturacontrattuale co-
siddetta “claims made” (e cioé il sini-
strosiattivaal momento della richie-
sta di risarcimento), con possibilita,
quindi, di prevedere I'effetto retroat-
tivodellacopertura, massimalieleva-
tiperconsentireaogniprofessionista
di avere la soluzione pil adatta alle
proprie esigenze e ultrattivita di po-
lizzanelcasodi cessazione dell'attivi-
ta professionale». Ad oggi Marsh as-
sicura la maggioranza degli Ordini
rientranti nella categoria delle pro-
fessioni tecniche (geometri, periti,
ingegneri e architetti) e i consulenti
dellavoro, oltread avere convenzioni
con la Cassa forense e con alcune as-
sociazioni dei medici.

I premi medi per le Rc professio-
nali delle categorie professionali
vanno da 250 a 600 euro, fatti salvi i
mediciliberi professionisti. Il costo &
stato, fin dall'introduzione dell’ob-
bligoassicurativo, uno deglitemipilt
discussi. «Nel corso degli ultimianni
- racconta sempre Fattore - abbiamo
perseguito I'obiettivo di proporre
prodottiomogeneidotatidicopertu-
re ad ampio raggio, con una partico-
lare attenzione alle fasce di fatturato
pili contenute e ai giovani professio-
nisti per supportarli nel loro percor-
so professionale».

NontuttigliOrdinihannogiastipu-
lato accordi con broker o compagnie
assicurative. «Aspettiamo lindivi-
duazione dei requisiti minimi delle
polizze - spiega il segretario della
Fnomceo, Sergio Bovenga - prima di
avviare una procedura di negoziazio-
ne di convenzioni collettive».

Ma il mercato delle assicurazioni
comehareagitoall'obbligatorietadel-
la polizza? «A due velocita - spiega
Giorgio Moroni, responsabile della
Specialty professional services di Aon -
dauna partecisonole compagnieita-
liane che per ora stanno alla finestra
mentre le compagnie internazionali,
presenti stabilmente in Italia, sono
moltoagguerriteeinteressate. Sitrat-

ta infatti di compagnie che hanno fa-
miliarita con la gestione dei rischi di
lunga coda, ovvero caratterizzati da
lungolatenza e da periodi di gestione
in qualche caso ultradecennali». Oggi
ilmercatoitalianoédiventato partico-
larmente interessante, perché in nes-
sunaltro Paese europeo vige'obbligo
assicurativo per tutti i professionisti.
«L/Ttalia & partita tardi - dice Moroni -
maoggiéall'avanguardiaeinrelazio-
ne al contenuto delle garanzie dove
nonearrivatalaleggeéarrivatoilmer-
catow. Eilcasodelrischiodelladiscon-
tinuita della copertura, che si potreb-
be verificare nel caso in cui il profes-
sionista cambia nel corso degli anni
Tassicuratore. «Il mercato assicurati~
vo piltavanzato ha risolto questo pro-
blema attraverso la deeming clause -
spiega Moroni - che copre il sinistro
che si & manifestato successivamente
al termine del contratto di assicura-
zione, selecircostanze ad essoricolle-
gabili sono state notificate quando il
contrattoeravigente. Attenzionepero
- mette in guardia Moroni - ladeeming
clause di norma non si trova nelle po-
lizze stipulate dai singoli, che spesso
ignoranol'esistenzadi questa clauso-
la, mentre sta trovando spazio nelle
polizzein convenzione che stiamo of -
frendoalleassociazionieagliordinidi
categoria e in particolare nella nuova
polizza “colpa grave” per i professio-
nisti sanitari dipendenti proposta in
questigiornidaAoninconformitacon
le previsioni dellalegge 24/2017 dove
il contratto base include retroattivita,
ultrattivita decennale inclusa nel pre-
mio edeeming clause».

Oltre ai rischi coperti I'altro ele-
mento importante della polizza € il
costo, che puo variare, a seconda del
tipodi professione, del fatturatorela-
tivo, del massimale prescelto da po-
checentinaiadieuroadiverse miglia-
ia. Chiaramente la stipula diuna con-
venzione che riguardi piu soggetti
esercenti la medesima professione
consentemarginidirisparmio. Farle-
va sui costi dell’assicurazione per in-
centivare la sottoscrizione ¢ la strada
percorsa dal Consiglio nazionale fo-
rense, che ha aggiudicatola gara pre-
vedendo uno sconto extra per gli Or-
dini territoriali: se questi registrano
un’adesione superiore al5% gliiscritti
a quell’Ordine avranno diritto a uno
sconto ulteriore del 5% sulla Rc pro-
fessionale, lo sconto sale al 10% se le
adesioni superano il 10% e arriva al
15% se le adesioni superano questa
percentuale. Un’idea che haavuto un
risultato superiore alle aspettative:
«Nell'arco di un mese sono arrivate

circa 1omila adesioni - racconta Mo-
roni - e ogni giorno registriamo 100
adesioni in pit».

Ma qual & il rischio di non essere
assicurati? «E quello di mettereare-
pentaglio non solo il proprio tenore
di vita - spiegano da UniPol --ma in
caso di danno grave la sopravviven-
za stessa dell’attivita, oltre alle san-
zioni appositamente previste per
quelle categorie per le quali vige
I'obbligo assicurativo».
LANOVITA
Per scongiurare il rischio
didiscontinuitadicopertura -
introdottala deeming clause,
masolo nei contratti offerti agli
entidi categoria

@ Tutti i diritti riservati



